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БИЗНЕС-ПЛАН

Наименование проекта
	


	Для представления 
(заявка на финансирование)



	Название предприятия:  


	Правовая форма:частная



	Адрес: 


	Телефон/Факс/ E-mail: 



	Директор: 



	Разработчик: (Ф,И,О,,) 

	Предприниматель зарегистрирован:

	


1. КРАТКОЕ ОПИСАНИЕ ПРОЕКТА

Этот раздел часто недооценивается разработчиками, хотя является одним из самых важных разделов плана. Здесь необходимо кратко представить информацию, которая, на Ваш взгляд, является наиболее привлекательной и в то же время достаточно подробно отражает Ваши цели и способы их достижения, ожидаемый результат Вашей деятельности. Оцените возможность реализации Вашего проекта, опираясь на результаты анализа и расчеты, приведенные в бизнес-плане.

ПРИМЕЧАНИЕ: Указанный размер окон для заполнения информацией не является жестким и увеличивается в соответствии с заполнением текста.

1.1 Цель проекта. Сформулируйте и кратко опишите цели вашего предприятия. 
	 


1.2 Стадия развития проекта. Укажите, начинаете ли Вы бизнес или же Ваша компания уже имеет финансовую историю, если да, то когда она образована

	Основная деятельность
	Сроки выполнения в неделях

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


1.3 Продукты/Услуги. Опишите товары или услуги, которые Ваша компания производит, продает или собирается продавать
	


1.4 Необходимые денежные средства и форма финансирования
1.5 Залоговое обеспечение

1.6  Основание потребности в денежных средствах. Объясните, под что Вы берете денежные средства: оборотный капитал или основные средства.

1.7  Возможность поддержания проекта собственными средствами. Опишите, как Вы можете участвовать собственными средствами в проекте.

1.8 Кредитная история. Расскажите, брали ли Вы когда-нибудь ссуды или кредиты. 

2.  ОСНОВНАЯ ЧАСТЬ

1.1 Анализ положения дел в отрасли
Опишите в этом разделе ту отрасль индустрии, в которой будет работать и конкурировать ваше предприятие. Дайте анализ текущего состояния дел в отрасли и сведения о тенденциях развития. Покажите, на какого именно потребителя рассчитаны товары или услуги предприятия.

2.4 Целевой рынок, клиенты. Кратко опишите рынок, которого вы собираетесь достичь, его размеры, клиентуру, а также состояние спроса на Вашу продукцию.
	


1.3 Конкуренты

Опишите своих потенциальных конкурентов в отрасли:

Кто является крупнейшими производителями подобных продуктов/услуг?

Какие их объемы продаж?

Характеристика продукции/услуг по качеству, дизайну, мнению покупателей?

Каков уровень цен на их продукты/услуги?

2.4 Конкурентные преимущества компании.

Объясните, почему Ваша компания сможет успешно конкурировать с другими.
3.  Существо предлагаемого проекта.

Продукт/Услуга

Опишите:

Какие потребности призван удовлетворять ваш продукт или услуга?

Что особенного в нем, и почему потребители будут отличать его от продуктов/услуг ваших конкурентов и предпочитать?

Какими патентами или авторскими свидетельствами защищены особенности вашего продукта или технологии?

3.1 Поставщики и дистрибьюторы. Представьте ваших деловых партнеров. 
	


3.2 Каналы сбыта продукции/услуг. Как вы собираетесь организовать сбыт продукции?

4. Производственный план

4.1 Производственные помещения. Опишите состояние помещений, если таковые имеются или планируются.

4.2 Оборудование. Опишите имеющееся оборудование и необходимое. (тип, срок службы и т.д.)

4.3 Источники поставки сырья, материалов и комплектующих. Где и у кого и на каких условиях будут закупаться сырье, материалы, комплектующие. Укажите их кол-во, удаленность от места вашего производства и сроки поставок сырья (в днях).
4.4 Производственный персонал. Опишите существующий персонал и требуемых специалистов.

5.  Организационный план

5.1 Сведения о руководящем составе. Ф.И.О., должность, опыт работы.

6. Описание рисков и необходимых мероприятий по проекту . (Консультирование, обучение и переобучение).

ПРИЛОЖЕНИЯ.

Прикладываемые копии документов:

Данные о форме собственности и правовой форме;

Документы по оценке зданий и земельного участка предприятия;

Оценка оборудования (существующего);

Опишите предыдущие формы сотрудничества с нашим проектом и какую помощь мы могли бы Вам оказать в будущем ?

ПРИЛОЖЕНИЕ 1 (Заполняется только для работающих ЧП или организаций)

Результаты работы ЧП/общества за последний год:

Объем продаж (ед.)

	
	Продукт 1
	Продукт 2
	Продукт 3
	Продукт 4

	
	
	
	
	

	Цена (руб.)
	
	
	
	

	Январь
	
	
	
	

	Февраль
	
	
	
	

	Март
	
	
	
	

	Апрель
	
	
	
	

	Май
	
	
	
	

	Июнь
	
	
	
	

	Июль
	
	
	
	

	Август
	
	
	
	

	Сентябрь
	
	
	
	

	Октябрь
	
	
	
	

	Ноябрь
	
	
	
	

	Декабрь
	
	
	
	


Выручка от продаж (тыс.руб.)

	Месяц
	Продукт 1
	Продукт 2
	Продукт 3
	Продукт 4

	Январь
	
	
	
	

	Февраль
	
	
	
	

	Март
	
	
	
	

	Апрель
	
	
	
	

	Май
	
	
	
	

	Июнь
	
	
	
	

	Июль
	
	
	
	

	Август
	
	
	
	

	Сентябрь
	
	
	
	

	Октябрь
	
	
	
	

	Ноябрь
	
	
	
	

	Декабрь
	
	
	
	


Средний период оборота дебиторской задолженности (дни.):

